Sztuka porywajacych wystapien

Szkolenie tgczy w sobie elementy gry aktorskiej z elementarng strukturg profesjonalnej prezentacji biznesowej, dzieki
czemu kazdy, kto je ukonczy, nie tylko potrafi w sposdb spdjny i przejrzysty zaprezentowac¢ wybrany temat, ale takze
potrafi to zrobi¢ w sposdb charyzmatyczny i porywajacy stuchaczy. Szkolenie luzno bazuje na migdzynarodowym
programie Powerful Presentations na licencji angielsko-australijskiego konsorcjum szkoleniowo-doradczego RogensSi,
z ktorego korzystaty najwigksze i najbardziej prestizowe marki na catym swiecie.
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Szkolenie konczy sie indywidualnymi wystgpieniami uczestnikdw przed kamerg, ktére nastepnie sg odtwarzane
i szczegbtowo omawiane przez trenera i uczestnikdw. Na zyczenie, do 14 dni od zakonczenia szkolenia, kazdy
z uczestnikdw otrzyma GRATIS swoje wystgpienie opatrzone komentarzami trenera.

Inwestycja:

Szkolenie dwudniowe dla grupy 12-osobowej

z success fee: 9.800 PLN netto /2 dni (4.900 PLN netto / 1 dzien)
bez success fee: 8.900 PLN netto / 2 dni (4.450 PLN netto / 1 dzien)

Przy zamdwieniu szkolenia prowadzonego wg naszego standardowego scenariusza, na pewno nie zaptacisz za nie wiecej,

niz podana wyzej cena. Mozliwe jednak, ze zaptacisz mniej. Ewentualne rabaty na to szkolenie uzaleznione s3 od
wielkosci zamdwienia oraz liczebnosci grupy. Po szczegétowg wycene zapraszamy do kontaktu.
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Program szkolenia

Dzien 1

3

Wprowadzenie do szkolenia.

® 8-stopnowy model przygotowywania profesjonalnej prezentacji biznesowej.

® Konstruowanie struktury prezentacji. Grupowanie treéci na przejrzyste i spéjne bloki.

® Jak zbudowa¢ zainteresowanie stuchaczy — model 4MAT Bernice McCarthy. Uczestnicy
rozpoczynajg prace nad prezentacjy, ktérg przeprowadzg przed kamerg nastepnego dnia,
konstruujac zachecajacy wstep wg modelu 4MAT.

® Metody zapamietywania treéci prezentacji — Mind Mapping. Uczestnicy rozpisujg swoje
prezentacje na mapy mysli, z ktéorych bedg mogli korzysta¢ podczas swoich wystgpien
drugiego dnia.

® Praca z dyktafonem — 5 sposobéw wzbogacania przekazu werbalnego. Kazdy z uczestnikéw
poznaje mocne strony i obszary rozwoju swojego gtosu, i uczy sie wykorzystywac wiasny styl
do budowania i podtrzymywania zainteresowania stuchaczy w trakcie prezentacji.

® Komunikacja niewerbalna — budowanie spdjnego i wiarygodnego przekazu. Uczestnicy
poznajg znaczenie niewerbalne poszczegdlnych gestéw i uczg sie je wykorzystywac w celu
podkreslenia znaczenia stow.

® Dynamika wystapien publicznych — gesty, mimika, postawa. Pierwsze ¢éwiczenie z kamerg —
uczestnicy prezentuja te same zdania na 3 rdine sposoby niewerbalne. Podczas video-
feedbacku dowiadujg sie, jaki rodzaj gestykulacji najlepiej pasuje do ich stylu werbalnego.

® Podsumowanie pierwszego dnia.

Dzien 2

® Powtdrzenie dnia pierwszego.

® Metoda walk-stop-talk. Uczestnicy uczg sie metody kontrolowania ruchu scenicznego
podczas prowadzenia prezentacji.

® Wystapienia uczestnikéw przed kamera.

® Szczegotowy feedback dla kazdego udzielany przez trenera oraz pozostatych uczestnikdw.

® Podsumowanie szkolenia.
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